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Key Account Manager eCommerce (m | w | d) 

 
 

Servus. Wir sind claro. Im Herzen von Österreich in Anif bei Salzburg liegt der Unternehmensstandort von claro und die 

Heimat vieler unserer 65 Mitarbeitenden. Umgeben von Natur wächst ein Unternehmen heran, das Platz für Tüftlerinnen, 

Ausprobierer, Alleskönnerinnen und Andersdenkende geschaffen hat, um nachhaltige Produkte in die Welt zu bringen. Uns 

ist es ein Bedürfnis, die Erde mit unseren Naturtalenten zu verändern.  

 

claro ist ein umweltfreundlicher Geschirrspül- und Waschmittel-Hersteller und wurde 1995 von Josef Dygruber gegründet. 

Ziel war es, Geschirrspülmittel bester Qualität herzustellen und Entwicklung, Produktion, Design und Marketing unter ein 

Dach zu bringen und den Standort Österreich zu sichern. Heute steht der regionale Familienbetrieb claro für perfekt 

sauberes Geschirr und reine Wäsche sowie für eine intakte Umwelt.  

 

Zur Verstärkung unseres Sales Teams am Standort Anif suchen wir dich – zum ehestmöglichen Eintritt – in einem 

unbefristeten Vollzeit-Beschäftigungsverhältnis. 

 

Deine Aufgaben bei claro   

 Du entwickelst Wachstumsstrategien für unsere eCommerce-Kund:innen (zB mittels neuer Produktkategorien)  
 Du planst die Umsätze für deine Kund:innen und führst Jahresgespräche durch. 
 Du betreust und entwickelst unsere bestehenden externen Vertriebspartnerschaften weiter. 
 Du beobachtest Markt und Wettbewerb und leitest daraus Optimierungspotenziale ab. 
 Du arbeitest eng mit unserem Marketing-Team an Werbestrategien und kontinuierlicher Content-Optimierung. 
 Du erstellst gemeinsam mit dem Sales Back Office Forecasts, Analysen und Monatsreportings. 
 Du bist ein aktives Mitglied unseres Sales Teams und gestaltest unsere Zukunft mit. 

 

  

Das bringst du mit  

 Eine abgeschlossene Ausbildung zB im Bereich Wirtschaft, Kommunikation oder Ähnlichem 
 Mindestens 3 Jahre einschlägige Erfahrung im eCommerce Business – idealerweise mit Plattformen wie  

Amazon, hygi o. Ä. 
 Strategisches Know-how im Bereich eCommerce Business 
 Gespür für Trends sowie ein gutes Verständnis für Zielgruppen  
 Zukunftsorientiertes und analytisches Denken und kommunikative Fähigkeiten 
 Teamgeist, hohe Eigenverantwortung und ein ausgeprägtes Qualitätsbewusstsein 
 Genaues und zuverlässiges Arbeiten 
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Das erwartet dich bei claro   

 Eine langfristige Perspektive in einem zukunftsorientierten Unternehmen 
 Gestaltungsfreiraum und ein abwechslungsreicher Verantwortungsbereich 
 Flexible, planbare Arbeitszeiten im Rahmen unserer Gleitzeitordnung 
 Ein ausgezeichnetes Betriebsklima mit gelebter Du-Kultur 
 Ein motiviertes Team, das sich darauf freut, mit dir gemeinsam nachhaltige Produkte weltweit zu etablieren 
 Ein attraktives Gehaltsmodell mit fairer Bezahlung 
 Eine strukturierte Einschulungs- und Einarbeitungsphase 
 Gestütztes Mittagessen in der claro-Kantine 
 Gratis Parkplatz am Firmengelände 
 Regelmäßige Team-Events und gemeinsame Aktivitäten 

 

 
Wir wertschätzen Vielfalt in all ihren Dimensionen und fördern aktiv eine inklusive Arbeitskultur. Bewerbungen von 

Menschen jeden Geschlechts, jeder Herkunft, sexuellen Orientierung, Weltanschauung oder mit Behinderung sind 

ausdrücklich willkommen. 

 

Bist du bereit, Teil unseres Teams zu werden, die Zukunft aktiv mitzugestalten und den Geschirrspül- und 

Waschmittelmarkt in der DACH-Region zu revolutionieren?  

Dann bewirb dich noch heute per Email an office@claro.at. Wir freuen uns auf deine Bewerbung! 

 
 

Es gilt der Kollektivvertrag der Chemischen Industrie Österreichs mit der Bereitschaft zur Überzahlung je nach 

Qualifikation und Erfahrung (min. EUR 3.567,40 brutto pro Monat). 
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