claro

Griin. Aber griindlich.

Nationaler Key Account Manager (m/w/d)
fiir die EDEKA Gruppe

Servus. Wir sind claro. Im Herzen von Osterreich in Anif bei Salzburg liegt der Unternehmensstandort von claro und
die Heimat vieler unserer 55 Mitarbeiter. Umgeben von Natur wachst ein Unternehmen heran, das Platz fur Tuftler,
Ausprobierer, Alleskonner und Andersdenker geschaffen hat, um nachhaltige Produkte in die Welt zu bringen. Uns
ist es ein Bedlrfnis, die Erde mit unseren Naturtalenten zu verandern.

,Denen werde ich's zeigen”, dachte sich Josef Dygruber schon im Jahr 1995 und setzte mit der Griindung von claro
alles auf eine Karte. Heute steht claro fir perfekt sauberes Geschirr und eine intakte Umwelt. Bist du bereit Tell
unseres Familienunternehmens zu werden, die Zukunft aktiv mitzugestalten und den Geschirrspllmarkt in
Deutschland zu revolutionieren?

Was machst du bei uns?
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Du verantwortest und treibst eigenstandig das profitable Wachstum und die Entwicklung der
Kundengruppe EDEKA zusammen mit den ihr zugeordneten Teilen der EDEKA, d.h. den EDEKA-Regionen
Deutschland, Netto Markendiscount und EDEKA C&C einschlielslich aller angeschlossenen Unternehmen. Du
bist dabei integraler Teil des Vertriebsausbaus fir den Forusmarkt Deutschland zustandig.

In Ubereinstimmung mit der jahrlichen claro Handelsstrategie wirst du die kurz- und mittelfristige
Kundenstrategie und Kundenplane aufstellen und entwickeln und die bestmogliche Ausfiihrung
sicherstellen, um die vereinbarten Ziele wahrend jedes Geschaftsjahres zu erreichen.

Du fuhrst selbststandig Jahresgesprache und setzt dabei die Marken Prioritaten und ARtivitaten innerhalb
der EDEKA Gruppe um.

Du arbeitest eng mit den wichtigsten Stakeholdern intern zusammen (Marketing, Vertriebsinnendienst,
Demand Planning).

Du gestaltest und treibst unser Business voran, dabei gilt es, die Wachstumspotenziale fur claro innerhalb
der EDEKA Gruppe zu maximieren.

Du Rennst den Bedarf unserer Kunden und entwicRelst smarte, mal3geschneiderte Losungen.

Du sorgst fur laufende Verbesserung der Visibilitat am POS und setzt Rreative Kampagnen um.

Du verantwortest die monatliche Forecast-Planung fur die EDEKA Gruppe.

Du stellst eine regelmal3ige Berichterstattung und Ergebnisanalyse sicher.

Du bist das Gesicht von claro fur die EDEKA und baust dir dein NetzwerR auf und erweiterst die
Kontaktmatrix in horizontaler und vertikaler Richtung.

Was solltest du mitbringen?
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Langjahrige Erfolgsbilanz in der KundenentwicRlung und -betreuung am deutschen Markt.
Finschlagige NKAM-Erfahrung im Bereich FMCG (mdglichst bereits im Kundenuniversum).

Du verfligst Uber umfassende Erfahrung in der Filhrung von Jahresverhandlungen.

Winning Spirit, Leidenschaft und die Fahigkeit, in multifunktionalen Teams zu arbeiten, sind ebenfalls
wichtige ErfolgsfaRtoren.
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Abgeschlossenes Hochschulstudium der Wirtschaftswissenschaften oder vergleichbare Qualifikation.
Konzeptionelles und analytisches DenRen, strategisches Handeln und erstRlassige Umsetzungsfshigkeiten.
Der Umgang mit Menschen macht dir Spal3 und du Uberzeugst diese mit Leidenschaft von nachhaltigen
ProduRten.

Du verflgst Uber eine ausgepragte Hands-0On-Mentalitat und Gber Verhandlungsgeschick.

Du bist voll motiviert, etwas zu bewegen.

Du hast gute EDV- und EnglischRenntnisse.

ProduktkalRulationen und Umsatzanalysen treiben dir keine Schweil3perlen auf die Stirn.

Reisebereitschaft

Wohnort Deutschland

as bieten wir dir?

Hohe Verantwortung inmitten eines jungen, dynamischen Arbeitsumfeldes.

Ein grol3artiges Team, das sich darauf freut, gemeinsam mit dir unsere nachhaltigen Produkte in die Welt
hinauszutragen.

Flexible Arbeitslocation.

Fine steile LernRurve und Gestaltungsfreineit innerhalb eines schnell wachsenden Unternehmens.

Ein Firmenfahrzeug zur privaten Nutzung.

Ein attraktives Gehaltsmodell und ein nach Performance basiertes Bonus-System.

Du fuhlst dich angesprochen und mochtest in unserem Familienbetrieb aktiv mitwirken,
dann bewirb dich direkt unter: sales@claro.at
Wir freuen uns auf deine Bewerbung!
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